Gebdude & Technik ‘

Mehr Innovation, schnellere Gangart und hohere Flexibilitat —
mit diesen Zutaten mochte Agre-Chef Michael Khang die kommen-

den Jahre meistern.

nsere Strategie ist einfach, wir
bauen Kompressoren®, sagt
Michael Khang. Er ist seit
November 2009 Geschiftsfihrer
bei der Firma AGRE Kompressoren
GmbH und hat in den nichsten Monaten
ein dichtes Programm fiir sich und die 46
Mitarbeiter, die in Garsten (OQ) Kompres-
soren fertigen und vertreiben. Schon im
Mai soll dem Fachpublikum ein neuer Kol-
benkompressor mit einer Leistung von
5,5 kW présentiert werden. ,,Unsere Kun-
den wiinschen sich einen Dauerldufer die-
ser Leistungsklasse®, so Khang, der seit
dreizehn Jahren im Druckluft-Business
téitig ist. Weiters sollten im Lauf des Jahres
Innovationen in der elektronischen Regel-
technik folgen. Auch im Bereich After
Sales werden Neuerungen ausgearbeitet,
die den Kunden diverse Service- und War-
tungslevels offerieren werden. ., Osterreich
ist ein reifer Markt, letztlich geht es darum,
schneller und flexibler zu sein®, ist Khang
iberzeugt.
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Kolbenkompressoren sind die Speziali-
tat des Hauses Agre, das seit nunmehr 90
Jahren unter verschiedenen Eigentiimern
diese Maschinen baut. Mit Erfolg, wie die
Zahlen des Jahres 2009 belegen. ,, Wir
erzielten 2008 einen Rekordumsatz von
12,4 Millionen Euro, das haben wir im
Vorjahr trotz der Krise fast wieder
erreicht®, so der gebiirtige Wiener, der
zusétzlich zu seiner Funktion in Garsten

" auch Chef der deutschen Vertriebstochter

ist. Im letzen Jahr gab es bekanntlich zum
Teil drastische Einbriiche in der Industrie,
weitgehend stabil bis investitionsfreudig
zeigten sich dagegen die Segmente Hand-
werk und Gewerbe, wie der Firmenchef
erklart. Khang farchtet, dass das nicht so
bleibt: ,,2010 wird verhalten bleiben®, so
seine Prognose. Auch die Folgejahre konn-
ten etwas zdh werden, ein Boom sei nicht
in Sicht. :

Mit ein Grund, in Kompressoren zu
investieren, sind die damit verbundenen
moglichen Energieeinsparungen. Wird alte

Drucklufttechnik duch neue und effiziente
ersetzt, seien die Amortisationszeiten sehr
kurz, wie der Agre-Chef versichert. Sein
Haus biete dazu ein breites Programm, so
sei etwa die Warmeriickgewinnung erprobt
und in Serie moglich. Generell gelte aber
auch hier: ,,Das Energiesparen ist nur bei
entsprechender Wartung moglich®, erklart
Khang.

Stolze Tochter
Agre ist ein Tochterunternehmen des
global tatigen Konzerns Atlas Copco.
Trotzdem wirkt ein Werksrundgang wie
der Besuch in einem mittelstindischen
Unternehmen. Die Halle ist optisch domi-
niert von den blauen Druckluftkesseln,
Motoren- und Ersatzteilen. ,, Wir haben in
den letzten Monaten aufgerdumt, um Platz
zu machen“, so Khang. Er hofft darauf,
dass dem Werk Garsten kiinftig ein stei-
gender Stellenwert, vielleicht sogar die Fer-
tigung zusétzlicher Typen zukommt. Der-
zeit werden pro Jahr rund 3000 Stiick
Kompressoren verschiedener Grofe gefer-
tigt. Sie tragen Namen wie ,, Twister",
,Boss* oder ,, Worker* und haben eines
gemeinsam: viele ihrer Teile stammen aus
heimischer Fertigung, was ein Garant sei
dass die Qualitit stimmt, wie Khang her-
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vorstreicht. Deshalb sei die Marke Agre ein
Asset, das werde auch im Konzern so gese-
hen, ist er tiberzeugt und verweist auf die
Volkswagen-Gruppe, die es verstehe, mit
mehreren Marken den Markt pararell zu
penetrieren. Thm ist es wichtig, das im Haus
vorhandene Know-how mit jenem des Kon-
zerns zusammenzubringen: ,,Der Konzern
hat Vieles was wir nicht haben, in der
Gruppe ist es moglich, auf diese Ressour-
cen zuzugreifen, so Khang. Damit konne
man in Zukunft noch bessere Geréte bauen
und dem Mitbewerb die Latte hoch legen.
Dass sein Vorgédnger seit kurzem mit einer
neuen Firma ebenfalls Kompressoren baut
und diese zum Teil unter der Marke AGRE
vermarktet, mag Khang nicht weiter kom-
mentieren. ,Mein Fokus liegt in der
Zukunft und nicht in der Beobachtung des
Mitbewerbs“, so Khang. Kurzer Nachsatz:

., Unsere Produkte sind bekannt und tausend-

fach bewdhrt.
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Agre-Chef Michael Khang: ,,2010 wird verhal-
ten“, so seine Prognose

Vertriebstechnisch werden von Garsten
aus auch die Agre-Mérkte in Osteuropa
und Deutschland betreut, wo zwischen 20
und 25 Prozent des Umsatzes erzielt wer-
den. Neben den in Garsten erzeugten Kol-
benmaschinen vertreibt Agre Schrauben-
kompressoren des Konzerns bis zu einer
Leistung von 30 Kilowatt, womit ein grofer
Teil des Industriesegments abgedeckt wird.

Druckluft wird jedoch nicht nur in der
Industrie, im Gewerbe und im Handwerk
bendtigt. Druckluft dient auch dazu, Lif-
tungs- und Brandschutzklappen in Biiro-
und Gewerbebauten zu 6ffnen oder zu
schlieffen. In Krankenhdusern erfiillt die
Technologie lebensrettende und lebenser-
haltende Funktionen, weshalb in grofen
Kliniken nicht selten drei voneinander
unabhingige Systeme installiert sind, um
den Versorgungsgrad zu sichern. In diesem
Segment entscheiden vielfach die Planer
iiber die zum Einsatz kommenden Typen
von Maschinen.
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Raumklima — Behaglichkeit -
Energieeffizienz

Raumklima und Behaglichkeit sind ein standig fordern-
der Begleiter des Facility Managers.

Beides wird von jedem Menschen anders empfun-
den und ist ein komplexes Zusammenspiel von Raum-
lufttemperatur, Temperaturunterschieden im Raum,
relativer Luftfeuchtigkeit, Luftgeschwindigkeit sowie
der Wirmestrahlung von Wanden und Fensterflichen,
aber auch der Art der kérperlichen Betdtigung im
Raum und der Anzahl der im Raum befindlichen Per-
sonen. Alle diese Komponenten dndern sich kurzfris-
tig und werden vor allem subjektiv und individuell

Gerhard Schenk

wahrgenommen — ein fast unldsbares Problem, das
sich taglich stellt,

Und selbst wenn wir dieses Problem fiir jeden Einzelnen gelést haben,
kénnen wir mit fast 100-prozentiger Sicherheit davon ausgehen, dass wir
keinen energieeffizienten Gebédudebetrieb mehr schaffen. Das wird dann
spétestens bei der Betriebskostenabrechnung zum Thema, denn Komfort
und Behaglichkeit kosten Geld, das dann plétzlich niemand zahlen mochte.
Facility Manager sind daher gefordert, diesen programmierten Konflikt, auf
der einen Seite die Verbrauche niedrig zu halten und damit Geld zu sparen
bzw. auf der anderen Seite die Zufriedenheit der Nutzer hoch zu halten,
erfolgreich zu l6sen.

Dabei sind weniger das Heizen, sondern das Kiihlen und die Herstel-
lung der gewlnschten Luftfeuchte die wesentlichen Kostentreiber — vor
allem auch in der Durchrechnung iiber den Lebenszyklus, wo neben dem
Energieverbrauch auch die Instandhaltung beriicksichtigt wird.

Bemerkenswert ist dabei, dass bei der Konditionierung von Frischluft,
neben der Temperaturanpassung vor allem die Anderungen der Luftfeuchte
enorm viel Energie verbraucht. Betrachtet man z. B. das Jahr 2009, in dem
vom Heizbedarf (Heizgradtage) her mit einem Verbrauchsanstieg von nur
rund zwei bis drei Prozent im Vergleich zum Vorjahr zu rechnen war. In
vielen Objekten ist jedoch der Warmeenergieverbrauch mit zehn bis
30 Prozent geradezu explodiert. Der Grund hierfiir war die Notwendigkeit
einer wesentlich umfangreicheren Entfeuchtung der Luft im Sommer. Vor
allem in Hausern mit Kithldecken oder Kithlbalken muss die Zuluft, um
Kondensatbildungen an den kalten Deckenelementen zu verhindern, ent-
feuchtet werden. Die Zuluft wird dabei unter den Taupunkt abgekiihlt —
‘Wasser kondensiert, die absolute Luftfeuchte sinkt — im Nachhinein muss
wieder auf die erforderliche Raumtemperatur aufgeheizt werden, beides
kostet Energie. Im Gegenzug muss im Winter die oft viel zu trockene Luft
nachbefeuchtet werden, um ein akzeptables Raumklima zu schaffen — ein
ebenfalls sehr energieintensiver Prozess. Aus diesem Grund sollten im Win-
ter die Fenster nur zur Stofliiftung gedffnet werden.

Um unangenehme Uberraschungen bei der nichsten Betriebskostenab-
rechnung zu verhindern, lautet das oberste Gebot Bewusstsein zu schaffen,
Grundlagen und Zusammenhinge zu vermitteln und die Mieter/Nutzer
ausreichend zu informieren. Dariiber hinaus ist ein gelebtes Energiemana-
gement mit den dazugehdrigen Verbrauchsanalysen unerlisslich, um das
notwendige Verstindnis zu schaffen. Denn die Nutzer kénnen, um einen
energieeffizienten Gebdudebetrieb zu gewihren und somit die Betriebs-
kosten niedrig zu halten, durch ihr Verhalten selbst noch sehr viel zusitzlich
beitragen um das Kostensenkungsziel zu unterstiitzen.

Gerhard Schenk ist Geschdfisfiihrer von HSG Zander Osterreich
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